
MODULO #4 

➤ DEFINISCI  CONTENUTI, STRUTTURA E 
“CONFEZIONAMENTO” DEL TUO PRODOTTO 
DIGITALE 

➤ CREI LA TUA SEQUENZA DI LANCIO  
➤ CREI LA TUA SALES PAGE O EVENTO DI CONVERSIONE 
➤ LANCIO BETA PWYC
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NEED/WANT  

A CUI RISPONDERE



PROMESSA  

DEL TUO PRODOTTO



FORMAT E PRICING





https://socialcurator.com/

https://socialcurator.com/


PRICING E SCALA VALORE

Prodotto free: freebie/lead magnet 

Prodotto Entry Level /TRIPWIRE 

Prodotto Medium Price  

Prodotto Premium  

Prodotto Top 



FOCUS: FORMAT CORSI

Outline/Curriculum 



FOCUS: FORMAT CORSI

Tassonomia di Bloom  



FOCUS: FORMAT CORSI

Tassonomia di Bloom  



FOCUS: FORMAT CORSI

MODULO # 

obiettivo della lezione 

contenuti e formato 

 strumenti 

tutorials 

 fogli di lavoro/action list 

 bonus 



FOCUS: FORMAT CORSI

➤ con interazione e sviluppo sequenziale  

(con tools interni o esterni per forum/chat con 

moderazione e live calls di confronto)  

➤   self-paced  

(plug-ins per autovaluzione e forum/chat per studenti con 

o senza moderazione ) 



FOCUS: FORMAT CORSI

PIATTAFORME  
(es. Teachable,  

subscriptions mensili)  

PLUG-IN o TEMI 
WORDPRESS  

(una -tantum) 

PAGINA AD ACCESSO 
RISERVATO MAIL  



FOCUS: FORMAT CORSI

CO-CREAZIONE: 

➤ CLASSE BETA  PWYC 

  

➤ Mole di lavoro 
➤ Mancanza Confidence 
➤ Vendita 

Tramite network  

Candidatura a lista Iscritti 

Sales Letter 

  



FOCUS: FORMAT CORSI





FOCUS: FORMAT CORSI

CO-CREAZIONE: 

➤ CLASSE BETA  PWYC 

➤ PRE-VENDITA 

  



SALES LETTER / SALES PAGE



SALES LETTER / SALES PAGE
➤ TITOLO/PROMESSA 

➤ SE HAI QUESTO PROBLEMA 

➤ E CERCHI QUESTA SOLUZIONE 

➤ (TI CAPISCO PERCHE’) 

➤ CON QUESTO PERCORSO/SERVIZIO POTRAI  

➤ CHI SONO E PERCHE’ POSSO AIUTARTI A OTTENERE 

QUESTI RISULTATI 

➤ ECCO COME FAREMO 

➤ COSA CONTIENE E COME FUNZIONA 

➤ ECCO COSA DICE CHI HA ACQUISTATO (TESTIMONIANZE) 

➤ ECCO QUANTO COSTA (in beta prezzo vendita e suggerito) 

➤ FAQ 

➤ CTA: DISCOVERY CALL/PROVA/PREVIEW/ACQUISTO  



SEQUENZA DI VENDITA

Es  

E-MAIL #1:  prima e dopo 

E-MAIL #2 (dopo 24h): Il come è avvenuta la trasformazione. 

E-MAIL #3 (dopo 24h):  presentazione prodotto Sales Letter 

+Bottone acquisto o Sales Page 



PERCHÈ IL LANCIO

Momentum 

Scarsità, urgenza



SEQUENZA DI LANCIO
Es  

(sequenza lancio 5 giorni) 

E-MAIL #1:  prima e dopo 

E-MAIL #2 (dopo 24h): Il come è avvenuta la trasformazione. 

Mercoledì apertura iscrizioni E-MAIL #3:  presentazione prodotto Sales Letter+Bottone 

acquisto o Sales Page 

E-MAIL #4: contenuto + soft sell 

venerdì Chiusura iscrizioni. E-MAIL #5: hard sell FAQ/obiezioni 

TOOLS: Google Drive/dropbox/S3, YouTube per hosting (canale dedicato a video unlisted) 

Stripe/Paypal 



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED
Scarsità, urgenza+ social proof, reciprocità, consistenza, autorità 

Momentum più grande 

Dare un assaggio del valore  

Far percepire più a fondo il problema (consapevolezza) e la soluzione  

Engagement 

Acquisizione contatti  

Community 

FASI: Pre-PreLancio  > PreLancio > Lancio > Post Lancio 



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

Pre-pre lancio 

➤ Articoli del blog per portare l’attenzione verso il problema  

➤ Hints tramite la newsletter  

➤ Qualche foto che suscita curiosità sui social media  

➤ LISTA D’ATTESA: per essere informati non appena apriranno/riapriranno 

le iscrizioni 



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

Pre lancio  

Es 

➤ Sequenza Video: lancio a 3 video (Product Launch Formula di Jeff Walker) 

➤ Mini corso via mail: solo testo, video, audio, allegati scaricabili, un mix, 

community, workshop LIVE (che può diventare evento di conversione) 

➤ #Challenge 



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

Pre lancio 

Contenuti di un corso di pre-lancio 

➤ Perché e Cosa demandando il Come al corso 

➤ Conoscenze di base (da approfondire nel percorso)  

➤ primo step del percorso (da completare nel percorso)



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

Pre lancio 

➤ Spingere alla Lista 

➤ Secondo Opt-in



 

https://www.websitehostingrating.com/it/facebook-statistics/


SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

Lancio 

➤ Evento di conversione: Sales Letter, Sales Page, Webinar 



SEQUENZA DI LANCIO- ADVANCED

PostLancio 

➤ Feedback 

➤ Regali 

➤ Evergreen 



Q&A

RISPONDO 
ALLE 

VOSTRE 
DOMANDE


